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En esta edición conocemos la historia de Riccione, un emprendimiento familiar nacido del amor por la cocina y 
por una historia compartida que, con esfuerzo y perseverancia, se convirtió en una referencia gastronómica de 

Córdoba. Reflexionamos sobre la soberanía, los desafíos del país, la llegada de la visita papal y el valor de reen-
contrarnos con lo que nos une; entre ellos la propuesta para devolverle vida y comunidad al centro de Córdoba.

Construyendo 
soberanía 
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Editorial

 Compromiso soberano

PÁG. 3

En la Revista Matices nos propone-
mos reflejar la vida cotidiana de 
nuestras comunidades, el trabajo 

de su gente y las voces que no siempre 
son escuchadas. Lo hacemos con un 
compromiso que no envejece: infor-
mar con cercanía, respeto y sentido de 
pertenencia.
Y este noviembre nos encuentra en 
un tiempo especial. Mientras espe-
ramos la llegada de la visita papal, 
atravesamos también un período de 
incertidumbres, desafíos y profundas 
transformaciones. El país enfrenta 
dificultades económicas y sociales 
que impactan en la vida cotidiana, 
pero también conserva una enorme 
capacidad de organización, trabajo y 
esperanza.
Noviembre es, además, el mes en el 
que recordamos la Soberanía Nacio-
nal. Una fecha que invita a mirar hacia 
atrás, pero también a preguntarnos 
qué significa hoy ser soberanos. Ya no 
se trata únicamente de proteger un 
territorio. También implica defender 
nuestra identidad, nuestros recursos 
y nuestra capacidad de decidir cómo 
queremos vivir.
La soberanía se expresa en el cuidado 
de los ríos, los suelos, la biodiversidad 

y los espacios que habitamos. También 
en la posibilidad de construir comuni-
dades más justas, accesibles y vivas. En 
ese sentido, el proyecto LOCOS propo-
ne una mirada concreta sobre nuestra 
ciudad: recuperar el Centro, darle 
nuevos habitantes y devolverle su 
carácter de espacio común. La recon-
versión de oficinas vacías en viviendas 
no solo puede mejorar la vida de miles 
de personas, sino también revitalizar 
el comercio, fortalecer la seguridad y 
recuperar el corazón histórico de Cór-
doba sin exigir un costo extraordinario 
para los vecinos.
La soberanía también se construye 
desde el trabajo y el esfuerzo cotidia-
no. La historia de Riccione, que nació 
como un pequeño emprendimiento 
familiar y creció durante casi 27 años, 
habla de perseverancia, identidad y 
arraigo. Su nombre, inspirado en la 
ciudad italiana donde se encontraba la 
mujer que luego sería la esposa de su 
fundador, reúne dos formas de amor: 
el amor por la cocina y el amor por 
una historia compartida. En tiempos 
difíciles, sostener un proyecto, gene-
rar empleo y ofrecer un servicio a la 
comunidad también es una manera de 
construir país.

Desde Matices creemos que la co-
municación cumple un papel fun-
damental en este escenario. Narrar 
desde nuestro territorio, con nuestras 
palabras y con una mirada propia, es 
resistir al olvido y afirmar que tene-
mos voz, historia y futuro. Informar no 
significa ignorar las dificultades, sino 
ayudar a comprenderlas y poner en 
circulación las experiencias que pue-
den abrir caminos.
La llegada de la visita papal nos invita 
a reencontrarnos con aquello que nos 
une: la solidaridad, la esperanza y la 
preocupación por el otro. En un país 
atravesado por diferencias y tensiones, 
ese encuentro puede ser también una 
oportunidad para recuperar la conver-
sación y pensar qué sociedad quere-
mos construir.
No creemos en un periodismo neutral, 
sino en uno responsable; no en una 
comunicación indiferente, sino en 
una que pueda sembrar conciencia, 
despertar preguntas y acompañar 
transformaciones. 
Seguimos creyendo que contar 
historias es una forma de construir 
país; que cuidar la palabra también es 
cuidar la tierra y la comunidad; y que la 
soberanía, la sostenibilidad, el trabajo 
y la solidaridad forman parte de una 
misma búsqueda: vivir con dignidad y 
construir un futuro común.

Equipo Revista Matices
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Cadena gastronómica 

Riccione: una historia 
de amor y gastronomía 
que nació en Córdoba

@uncafecitoconbri 

La historia de Riccione está atra-
vesada por dos formas de amor: 
el vínculo profundo con la cocina 

y la historia personal que, en 1999, 
inspiró el nombre del restaurante. 
Su fundador y actual dueño, Marcos 
Javier Pisarskis, recuerda con orgullo 
aquellos comienzos, cuando abrió 
un pequeño local en el barrio Poeta 
Lugones. Casi 27 años después, y sos-
tenido por la constancia, el trabajo y 
la pasión por la gastronomía, aquel 
emprendimiento familiar se convirtió 
en la cadena gastronómica que es 
hoy.
Relata que, después de trabajar 
desde muy joven en distintos res-
taurantes, entre ellos McDonald’s y 
la cadena El Gato; Pisarskis se quedó 
sin empleo en 1999. Fue entonces 
cuando compró un horno, alquiló un 
pequeño local en la zona norte de 
Córdoba y comenzó a vender pizzas.
Con el tiempo, aquel proyecto fami-
liar creció y amplió su propuesta. Hoy, 
Riccione cuenta con un restaurante, 
una fábrica de sándwiches de miga, 
una parrilla y una hamburguesería. 
La marca se consolidó en el barrio 
Poeta Lugones y se convirtió en una 
referencia de la gastronomía local.
¿Pero el nombre Riccione guarda una 
historia particular? No se trata del 

apellido de su dueño, como muchas 
personas creen. El origen está relacio-
nado con una ciudad italiana ubicada 
sobre la costa del Adriático, donde 
se encontraba la mujer que hoy es su 
esposa cuando Marcos abrió el nego-
cio. Ella le enviaba postales desde esa 
ciudad y, en una suerte de homenaje 
afectivo, decidió bautizar así a su 
emprendimiento.

De emprendimiento a cadena 
gastronómica
—¿Cómo definirías la propuesta 
gastronómica de Riccione?
—Nosotros tenemos una carta am-
plia. Empezamos con pizzas, lomos y 
empanadas, pero hoy también ofre-
cemos milanesas, carnes, pescado, 
paellas, mariscadas y bife de chorizo. 
Siempre lo defino como un bodegón, 
al estilo porteño, con comida abun-
dante, una carta variada y una buena 
relación entre calidad y precio.
—¿Cómo ha sido la respuesta del 
público cordobés?
—Los platos siempre fueron bien 
aceptados. Creo que ofrecemos co-
midas que están presentes en el mer-
cado y que la gente busca. Tratamos 
de mantener una línea de calidad y 
precio que sea coherente.
—Además del restaurante, ¿qué 

otras propuestas forman parte del 
grupo Riccione?
—Tenemos Riccione Casa Central, 
que es el restaurante; una fábrica de 
sándwiches de miga; La Parrilla de 
Riccione, que abrió hace aproxima-
damente un año y medio, y también 
Riccione Hamburguesería. Son distin-
tas cartas y propuestas dentro de la 
gastronomía.
— ¿Cómo se preparan para la Navi-
dad?
— Durante la temporada navideña, el 
grupo prepara una variedad de platos 
tradicionales, entre ellos vitel toné, 
vacío braseado, arrollado de pollo, 
matambre, ensalada rusa, lechón, 
cabrito, lengua a la vinagreta y torre 
de panqueques. La propuesta incluye 
también postres como flan, budín y 

ensalada de frutas.

Para Pisarskis, sostener un emprendi-
miento durante más de dos décadas 
no fue sencillo, especialmente en 
un contexto económico cambiante. 
Sin embargo, considera que la per-
severancia fue una de las claves para 
mantenerse. “A todo el que empiece 
hoy, le aconsejo que sean constantes 
y firmes. La gastronomía es difícil de 
por sí y en Argentina un poco más, 
por todo el contexto socioeconómico. 
Pero hay que seguir, trabajar y perse-
verar”, puntualiza.  
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Proyecto LOCOS

Una ciudad con Centro, 
vida y acceso gratuito

Cualquiera de nosotros que haya 
caminado por la calle San Martín, 
la 25 de Mayo o la avenida Colón 

un martes a las cuatro de la tarde, o un 
sábado por la noche, conoce bien la 
sensación. Nuestro Centro, ese gigan-
te de hormigón que late con fuerza a 
las 10 de la mañana, parece apagarse 
de golpe después de la siesta. Las 
persianas metálicas bajan, las veredas 
se vacían y los edificios de oficinas 
—muchos de ellos construidos hace 
décadas— quedan a oscuras, conver-
tidos en monumentos al silencio.
Pero esta tristeza de ver las persianas 
bajas no es solo una sensación de 
quienes caminamos la ciudad. Los da-
tos fríos nos golpean: según el último 
relevamiento del Colegio Profesional 
de Inmobiliarios de Córdoba (CPI) de 
abril de este año, la desocupación en 
las galerías comerciales del Centro 
superó el alarmante 15%, y a nivel 
de calle ronda el 7%. El diagnóstico 
es unánime: el Centro se vacía de 
comercios porque, primero, se vació 

de vecinos.
Mientras miles de metros cuadrados 
de oficinas juntan polvo, del otro 
lado de la ciudad vemos a nuestros 
jóvenes, al estudiante que llega del 
interior con lo justo, o al laburante 
que recién arranca, perdiendo horas 
valiosas y mucho dinero arriba de un 
colectivo porque alquilar cerca de su 
facultad o su trabajo se volvió un privi-
legio inalcanzable.
¿Y si la solución a ambos problemas 
estuviera literalmente frente a nues-
tros ojos?
En el área central de Córdoba sobra 
infraestructura. Espacios ociosos que 
ya cuentan con agua, luz y cloacas. Si 
calculamos, siendo muy conservado-
res, que existen unos 60.000 metros 
cuadrados de oficinas comerciales 
vacías en el casco céntrico, su recon-
versión permitiría crear rápidamente 
unos 2.000 modernos micro depar-
tamentos. Estamos hablando de 
que más de 3.000 a 4.000 personas 
podrían mudarse al Centro en el corto 

plazo.
Imaginemos el impacto directo en la 
vida de esos 4.000 nuevos vecinos. 
Volver a vivir en el Centro significa un 
ahorro inmenso en transporte público 
y combustible en un momento donde 
cada peso cuenta. Es tener los mejores 
hospitales, facultades y bancos a cinco 
minutos a pie. Es cambiar el estrés del 
embotellamiento por caminar unas 
cuadras bajo el sol de la mañana. Es el 
lujo de volver a almorzar en la propia 
mesa y recuperar el recurso más sagra-
do que tenemos: el tiempo.
Pero el impacto más hermoso es el que 
derrama sobre el resto de la ciudad. 
Cuando una zona se repuebla de 
lunes a lunes, el Centro deja de ser un 
simple lugar de paso y vuelve a ser un 
barrio. Vuelve la panadería que huele 
a medialunas el domingo a la mañana, 
aparece la verdulería, la veterinaria, el 
pequeño café iluminado. El comercian-
te ya no sufre las horas muertas y frena 
la crisis de locales vacíos, porque ahora 
recuperó a sus vecinos como clientes 
fijos. Y sobre todo, ganamos en seguri-
dad: donde hoy hay cuadras lúgubres, 
mañana habrá luces encendidas en los 
pisos altos y gente en las veredas. La 
mejor cámara de seguridad siempre 
será la mirada de los propios vecinos.
Y aquí viene la mejor noticia de 
todas: lograr esta transformación no 
le cuesta un solo peso de los impues-
tos a los cordobeses. No estamos 

pidiendo que la Municipalidad gaste 
millones en obras públicas faraó-
nicas ni que subsidie créditos. Los 
dueños de esas oficinas vacías están 
perdiendo plata y el capital privado 
está listo para invertir en cañerías y 
cables nuevos, atraído por la simple 
rentabilidad de alquilar.
¿Por qué no lo hacen entonces? Por-
que hoy, el sentido común choca con-
tra un muro burocrático. Si un propie-
tario quiere adaptar su viejo edificio 
para que vivan jóvenes, las ordenanzas 
actuales le exigen locuras, como cons-
truir cocheras donde físicamente no 
entran, o destruir locales comerciales 
enteros en la planta baja para poner 
contenedores de basura.
El único rol del Estado en esta etapa 
debe ser dejar de estorbar. La Mu-
nicipalidad solo tiene que aportar 
el andamiaje jurídico: quitar estas 
trabas absurdas para el Área Central 
y crear una vía rápida de aprobación. 
Si el Estado limpia el camino legal, los 
inversores ponen el dinero.
Es una ecuación perfecta donde gana-
mos todos. Gana el propietario, ganan 
los miles de jóvenes que ahorran tiem-
po y transporte, gana el comerciante 
que vende más, y gana la ciudad de 
Córdoba, que por fin recupera el latido 
de su corazón histórico. 

PROYECTO LOCOS
Logremos una Córdoba Simple
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309.000 289.000
140.000 196.000

253.000

317.000

264.000

No te quedes afuera

Fecha de cierre
27 de noviembre



NOVIEMBRE - 2026 NOVIEMBRE - 2026

PÁG. 13PÁG. 12



NOVIEMBRE - 2026

PÁG. 15PÁG. 14

NOVIEMBRE - 2026

PROMOCIONES

2 Lomos de carne + 1 Pritty de 1 litro
2 Hamburguesas Gourmet simples
2 Lomos de ternera con fritas
2 Muzzas
1 Muzza + 6 empanadas
2 Sandwich Mila
Pollo con fritas
1 Doc. jamón y queso +1 doc. jamón 
y verdura  + pritty de 2 litros

$ 42.000
$ 22.000
$ 22.000
$ 24.000
$24.000
$ 25.000
$30.000
$51.000
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MÁQUINAS A EXPLOSIÓN
REPARACIÓN

Ramiro Tel:351 5927530

CLASIFICADOS

DISEÑO

- Secundario  - Ingreso a la Universidad - Docente Univ.  
- También a Domicilio - Cel:  351-3036430

MATEMÁTICA     FÍSICA     ÁLGEBRA

Clases particulares      Exámenes      Análisis sintáctico
Clases virtuales por Zoom     Te.:481-0658 / 153511307

LATÍN     GRIEGO     LENGUA
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156 815253
Ing. Ricardo Vignau

Portones Automáticos

ELECTRICIDAD
SERELEK

Cel: 351 3530020

TV CONVERSION A SMART 
TRASLADO SIN CARGO

- Local 18

3517016554

Instalaciones en gral, aptos eléctricos, urgencias y corto 
circuito, presupuesto sin cargo - Cel: 3518675578

ELECTRICISTA LAS 24HS
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CARPINTERÍA EN GENERAL
REPARACIONES EN GENERAL
Tel: 0351 - 152227535

MUEBLES DE COCINA - PUERTAS Y VENTANAS

Héctor - Avellaneda 3434. Bº Hipólito Irigoyen

CARPINTERÍA EN GENERAL

Avellaneda 3641 - B˚ Alta Córdoba- Carlos D. Vera

Pátinas - Muebles de Cocina
Techos - Arreglos en General

carlosdaniel_vera@hotmail.com

INMOBILIARIA

- Historia  del arte y otros temas 
- Asesoramiento de  cuadros u otras obras de arte 

Sergio  Siggia 
Cel:  351 5316652

ITALIANO CULTURA ITALIANA

ROQUE ALLENDE - ABOGADOS
DR. ROBERTO ROQUE ALLENDE - M.P. 1-34038

Juan Perrín 5994 - Argüello

Declaratoria de herederos, sucesiones,  
contratos, accidente de tránsito,  

adminitración de propiedades, familia, 
alimentos, laboral, jubilaciones.

   351 5306343
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TRABAJO
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